CONSULTING & TRAINING G S C ®

EV 5 - Erfolgreich Verkaufen: Return on Investment (ROI)
2-tagiges Vertriebs-Training

Auch dieses aufBlerst erfolgreiche und ausgewogene Programm bietet |hnen
unmittelbare Anwendungsmaoglichkeiten in lhrem heutigen Markt und entspricht
den neuesten Entwicklungen kaufmannischer Kommunikationstechnik.

Inhalt

Sie erhalten einen kurzen Ruckblick auf die vorherigen Trainings. Zusatzlich
verscharfen Sie den bestmodglichsten Einsatz der bereits besprochenen
Techniken und Sie bekommen eine Weiterfihrung mit neuen Fertigkeiten in:

¢ Erstellen von Mafinahmenpldanen zusammen mit Ihren Kunden.
e Hohere Preise erzielen im verkauf durch Anwendung der ROI-Methode.

¢ Professionelle und gehobene abschlusstechniken auf der allerhéchsten Ebene
anwenden/ antrainieren.

* Pencil-selling® und Preiskalkulationen auf verschiedenen Ebenen fiir lhre
Verkaufsgruppen.

e Verlorene Auftrage und /oder verlorene Kunden zuriickgewinnen.

* Das Erlernen der Unique Selling Points (USP’s) lhrer Firma, Ihrer Produkte
sowie |hrer Vertriebsmannschaft entdecken und mit der ROI-Methode in
mehrere Auftrage umsetzen.

* Praktische Ubungen in Workshops und Rollenspielen.

Teilnehmerniveau:

Ilhre vorherige Teilnahme am Basistraining ,Erfolgreich verkaufen [+II” und
optimalerweise |hre vorherige Teilnahme an den Aufbautrainings .Preise
verkaufen” und ., Umgekehrt verkaufen™ von German Sales Consulting.

Das Programm dieses Trainings hat fir lhre Teilnehmer durch die Fallbeispiele
und Videorollenspiele einen sehr wieder erkennbaren Charakter und lasst sich so
unmittelbar in lhrer taglichen Praxis einsetzen.
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